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8 aufeinander aufbauende Module

Fastlane Mindset

Grundlagen der Verkaufspsychologie

Techniken der Einwandanalyse & der Einwandbehandlung

Erlernen und Erstellen eines eigenen Verkaufsskripts

Teilnahme an den wöchentlichen Strategie Sessions

Verständnis in den Bereichen Prospecting und Follow-Up Strategien

Einsatz verschiedener Plattformen zur Zahlungsabwicklung

Erreichen der Fastlane Wochenaufgaben

»

»

»

»

»

»

»

»

»


