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Das Training beinhaltet:
8 aufeinander aufbauende Module

Money - und Closingmindset

Verkaufspsychologie

Einwandanalyse und -behandlung

Erstellung eines eigenen Sales-Leitfadens

Teilnahme an wöchentlichen Videokonferenzen

Follow-Up-Strategien

Zahlungsabwicklung

Vollständige Bearbeitung der Wochenaufgaben

Dominik GregerDatum
04.08.2020

Kastner, Lukas

06.12.1994


