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BEI GESPRÄCH TERMIN! - Grundlagen -
Neukundengewinnung Empfehlungsmarketing

absolviert und umfangreiche Kenntnisse und Fähigkeiten auf dem Gebiet der kybernetischen
Verkaufsgesprächsführung, Verhandlungsführung und Überzeugungsmethodik, insbesondere dem

Vertrauensaufbau, der Bedarfsanalyse und Bedarfsdeckung, der Platzierung von Zusatz- und
Querverkäufen, der Vermeidung von Leerläufen mittels provisorischer Kaufzusage, der

Angebotserstellung und Präsentation, dem Provozieren von Kaufsignalen sowie dem Herbeiführen
des endgültigen Verkaufsabschluss erworben und erfolgreich nachgewiesen
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